
EXPO+: итоги и достижения

Уникальная синергия выставок вновь прошла на одной площадке в МВЦ 
«Крокус Экспо» под единым брендом EXPO+. В этом году к четырём отрас-
левым выставкам CTT Expo, COMvex, CTO Expo и «Логистика Экспо» при-
соединилась новая выставка МАЙНИНГ СТТ. EXPO+ – это самое крупное 
отраслевое выставочное мероприятие в России и Восточной Европе, кото-
рое объединяет людей, идеи и технологии из разных, но смежных отрас-
лей, создавая уникальную среду для обмена знаниями и опытом.

Ориентиры развития 
строительной отрасли
В составе EXPO+ состоялась CTT Expo 
2026 – главная выставка строительной 
техники и технологий в России. 

В условиях турбулентности в отрасли 
значимость CTT Expo особенно возросла. 
В этом году выставка вновь подтвердила 
статус ключевой площадки, где рынок не 
только представляет новинки, но и, что 
особенно важно, собирается для прямо-
го открытого диалога.

«Итоги CTT Expo подтвердили: стро-
ительная отрасль продолжает разви-
ваться, адаптируется к новым услови-
ям и активно выстраивает партнёрства. 
Выставка стала площадкой для профес-
сионального диалога, обмена опытом и 
поиска устойчивых решений, объединив 
запросы рынка, возможности производи-
телей и инновационные разработки. CTT 
Expo наглядно показала динамику, силу 
и потенциал индустрии, а также обозна-
чила ориентиры для её дальнейшего раз-
вития», – отметила Анна Шорина, дирек-
тор выставки CTT Expo.

Выставка прошла при поддержке 
Министерства промышленности и торгов-
ли Российской Федерации (Минпромторг 
России).

На экспозиции площадью 102 037 кв. м 
716 компаний из 7 стран представили 
насыщенную экспозицию. 82% экспонен-
тов положительно оценили своё участие 
в выставке, а 88% готовы рекомендовать 
её своим партнёрам и коллегам. 

Компании продемонстрировали весь 
спектр строительной, дорожной и карьер-
ной техники, подъёмно-транспортное 
оборудование, запчасти, сервисные и 
цифровые решения.

«Для нас важно участвовать, пото-
му что каждый год у компании появля-
ются интересные технические решения, 
которые мы хотим представить рынку. 
Исторически именно здесь собирается 
большое количество клиентов из разных 
отраслей, и мы можем рассказать им о 
развитии нашей компании», – подчер-
кнул Максим Иванита, LOVOL.

За четыре дня работы CTT Expo посе-
тил 51 491 профессиональный посети-

тель из 39 стран мира и всех регионов 
России, что подтвердило статус главно-
го места встречи отраслевой аудитории.

«На выставке есть возможность пооб-
щаться практически со всеми участни-
ками рынка, не тратя огромное количе-
ство ресурсов на поездки, командировки. 
Фактически участие в выставке экономит 
как минимум полгода работы», – поде-
лился Вячеслав Лядов, SANY RUSSIA.

Самые многочисленные иностран-
ные делегации приехали из Китая, 
Республики Беларусь, Казахстана, 
Турции. Топ посетителей из России воз-
главляют Москва и Московская область 
(32 691 человек), Санкт-Петербург и 
Ленинградская область (2 613 человек), 
Республика Татарстан (1 274 человека), 
Нижегородская и Свердловская области 
(1 022 и 1 013 человек соответствен-
но). Такая география участия наглядно 
демонстрирует федеральный масштаб 
события и подчеркивает его роль в фор-
мировании отрасли.

«География клиентов очень широ-
кая. Если говорить о России, это реги-
оны от Калининграда до Владивостока. 
Также приходят клиенты со всего пост-
советского пространства, в том числе 
из стран СНГ. Большой интерес про-
являют потенциальные партнёры из 
Азии», – рассказал Александр Корзанов,  
ООО «Профессионал».

Одной из ключевых целей посещения 
CTT Expo специалисты отмечают поиск 
информации о состоянии рынка, техно-
логических трендах и отраслевых новин-
ках – 47% (24 002 человека). Ещё 43%  
(22 310 человек) пришли для поиска 
новых поставщиков и деловых партнёров.

Практическую значимость выставки 
подтверждает и то, что 28% (14 619 чело-
век) посетителей планировали совершить 
закупки на выставке или по её итогам. На 
это влияет высокий качественный состав 
аудитории: 67% (34 649 человек) посе-
тителей занимают руководящие должно-
сти, а 90% (46 355 человек) участвуют 
в принятии решений о закупке техники.
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Премия «МАК-2026» на СТО Expo

29 мая на площадке СТО Expo был дан официальный старт первому этапу 
международной премии «Мировые Автомобильные Компоненты – 2026» 
(МАК-2026). Это событие традиционно проходит на каждой выставке СТО 
Expo, и текущий сезон не стал исключением, вызвав большой интерес со 
стороны профессионального сообщества.

Трёхдневное мероприятие привлекло 
внимание 2317 посетителей из разных 
регионов России, а также из стран ближ-
него и дальнего зарубежья. Для повыше-
ния активности участников в голосовании 
был проведён розыгрыш ценных призов. 

Среди победителей I этапа премии 
«МАК-2026»:

- AM Point – автокомпоненты для 
«КомТранс»;

- MARSHALL – автокомпоненты для 
«КомТранс»;

- LOPAL – ГСМ для «КомТранс»;
- TUBOR – аккумуляторы;
- РОСПАРТ – тормозные диски;

- MasterKit – детали двигателя;
- MANDO – амортизаторы;
- MK KASHIYAMA – тормозные колодки;
- AMD – фильтры для «КомТранс»;
- Enterprise – тормозные колодки дис-

ковые для «КомТранс»;
- TopCover – автокомпоненты для 

«КомТранс»;
- Холдинг «БЕЛОМО» – автокомпонен-

ты для «КомТранс»;
- NERT – новинка года.
Специальные дипломы:

- Зеленева Кристина – директор выстав-
ки СТО Expo – за вклад в выставочное 
дело и успешное руководство выставкой,

- Белозор Людмила – ведущий менед-
жер по маркетингу СТО Expo – за высокий 
профессионализм и эффективную орга-
низацию работы.

Продолжается приём заявок от жела-
ющих принять участие в премии МАК. 
Финальное награждение победителей 
запланировано на октябрь.



2

САМОЕ ВАЖНОЕ
Официальная газета выставок, №4, цифровой выпуск   

«На выставку приезжают люди, которые 
отвечают за бизнес. Это не мероприятие 
для случайной аудитории, а профессио-
нальная площадка для тех, кто работает 
со строительной техникой и принимает 
решения», – подчеркнул Андрей Голубев, 
Техстройконтракт. 

92% посетителей выставок EXPO+ 
отметили высокую значимость объеди-
нения смежных направлений на одной 
площадке. Экспозиция и решения, пред-
ставленные на CTT Expo, вызвали высокий 
интерес у посетителей синергии выста-
вок: ими заинтересовались 71% ауди-
тории МАЙНИНГ СТТ, 39% посетителей 
COMvex и CTO Expo, а также 36% специ-
алистов «Логистика Экспо».

Такой формат позволяет увидеть пол-
ную картину развития рынка, наладить 
полезные деловые контакты и оценить 
взаимосвязь ключевых направлений 
индустрии.

«Формат «пять выставок в одной» удо-
бен тем, что к нам на стенд приходят люди, 
которые иначе могли бы не попасть. Даже 
если они не являются профильной ауди-
торией, интерес всё равно возникает», – 
поделился Дмитрий Маров, АО «КЭМЗ» 
(холдинг «Высокоточные комплексы» 
Государственной корпорации Ростех).

Игроки рынка продемонстрировали 
широкое разнообразие новинок, отве-
чающих актуальным запросам отрасли. 
Представленные решения подчеркну-
ли высокий технологический потенци-
ал участников и их готовность к реали-
зации современных задач строительной 
индустрии.

Рекорды, тренды и контракты
Прошедшая 26–29 мая 2026 года в МВЦ 
«Крокус Экспо» главная выставка коммер-
ческого транспорта и технологий в России 
COMvex обозначила новый вектор разви-
тия отрасли.

Помимо традиционных крупногабарит-
ных моделей, пассажирского транспорта 
и прицепной техники было представле-
но достаточное количество техники для 
быстро развивающихся сервисов мар-
кетплейсов, сегментов HoReCa и Retail. 
Главное – и экспоненты, и посетители 
отметили общий позитивный настрой 
на выставке, что может свидетельство-
вать о медленном и постепенном ожив-
лении интереса на рынке коммерческого 
транспорта в России.

«Если есть интерес, значит, рынок 
живёт – так нам отвечали на месте собы-
тий ключевые экспоненты в этом году. 
Выставка COMvex традиционно выступа-
ет зеркалом отрасли, и мы невооружён-
ным взглядом смогли увидеть разворот 
тенденции. При обоснованном уменьше-
нии экспозиции доля целевых посетите-
лей выросла на 4%: 39 517 посетителей 
против 37 тысяч в 2025 году.

Мы наблюдали прямое приобретение 
экспонатов, выстраивание новых страте-
гических партнёрств между ключевыми 
компаниями, а также стабильный, нарас-
тающий интерес к рынку и актуальным 
предложениям участников. Сложилось 
стойкое ощущение, что ожидания по 
приросту продаж по отношению к циф-
рам прошлого года вполне реальны», –
отметила Екатерина Мартынова, дирек-
тор выставки COMvex.

502 экспонента из 5 стран представили 
на выставке последние инновации грузо-
вого и пассажирского транспорта, прицеп-
ной и коммунальной техники, различных 
типов надстроек, а также варианты кли-
ентской поддержки и перехода на аль-
тернативные виды топлива.

Более 30% посетителей COMvex при-
шли на выставку, чтобы найти новых 

поставщиков для бизнеса, 6 973 человека 
отметили своё намерение приобрести про-
дукцию. Среди лидирующих федераль-
ных округов по посещению в топ-5 вошли 
Москва и Московская область (19 794 
человека), Приволжский (3 848 человек), 
Центральный (2 417 человек), Северо-
Западный (1 704 человека), Уральский 
округ (883 человека).

COMvex посетили делегации из 
Минтранса РФ, Минпромторга РФ, пре-
фектур административных округов горо-
да Москвы, генеральный директор ПАО 
«КАМАЗ» Сергей Когогин, генеральный 
директор ГК «Современные транспорт-
ные технологии» Олег Марков, президент 
«Группы ГАЗ» Вадим Сорокин и многие 
другие.

Официальным цифровым партнёром 
COMvex выступил портал «Грузовой ру».

Экспоненты COMvex 2026 продемон-
стрировали передовые производствен-
ные достижения. Площадка стала местом 
заключения стратегических соглашений 
между лидерами рынка коммерческого 
транспорта России.

Завершением работы первого дня 
выставки 26 мая стала торжественная 
церемония награждения победителей 
авторитетного конкурса «Лучший коммер-
ческий автомобиль года в России 2026» 
при поддержке генерального информа-
ционного партнёра выставки журнала 
«COMVEX ревю». Экспертное жюри опре-
делило лидеров рынка, которые внесли 
значимый вклад в развитие отрасли ком-
мерческого автотранспорта.

Автосервисный сезон открыт
В четвёртый раз состоялась Междуна- 
родная выставка запчастей, послепро-
дажного обслуживания и сервиса – СТО 
Expo 2026. Проект открыл годовой сезон 
масштабных специализированных меро-
приятий в автосервисной отрасли.

Общая площадь экспозиции СТО Expo 
2026 в зале 13 составила 7 339 кв. м. 
Стратегическим решением организато-
ров стало проведение мероприятия в 
одном Павильоне № 3 с Главной выстав-
кой коммерческого транспорта COMvex. 
Это позволило создать эффективную биз-
нес-среду: посетители смогли закрыть все 
запросы в одном месте, а экспоненты 
получили прямой контакт со своей целе-
вой аудиторией.

В 2026 году в СТО Expo приняли уча-
стие 215 компаний. Выставка подтвердила 
свой международный статус: 172 участни-
ка представили Россию, а 43 компании – 
Китай, Турцию, Беларусь и ОАЭ.

Свои продуктовые группы и технологи-
ческие решения для автосервисной отрас-
ли представили признанные лидеры.

Для многих участников особую цен-
ность имел тот факт, что СТО Expo откры-
ла сезон специализированных выставок 
автосервисной отрасли в текущем году. 
«Это первая весенняя выставка в начале 
года, интерес к ней традиционно высокий. 
Люди успели соскучиться по живому про-
фессиональному общению за зиму и едут 

со всей страны, чтобы поделиться успе-
хами и наметить векторы дальнейшего 
сотрудничества. Результаты глобальные, 
выставка прошла очень хорошо», – сказал 
Дмитрий Боровик, компания «Комтранс» 
(Enterprise).

Более 95% участников отдельно отме-
тили широкую географию посетителей, 
что позволило компаниям оперативно 
установить контакты с новыми региональ-
ными партнёрами.

Более 90% экспонентов отметили высо-
кую концентрацию профильной аудито-
рии: для компаний, участвующих в СТО 
Expo на постоянной основе, выставка 
является надёжной площадкой для эффек-
тивной работы с целевыми клиентами.

92% участников отметили высокую 
плотность переговоров и встреч, а также 
рост их количества по сравнению с про-
шлым годом.

Экспоненты подчеркнули, что высо-
кая посещаемость выставки превзошла 
их ожидания и позволила эффективно 
решить задачи по укреплению и увели-
чению узнаваемости их брендов.

СТО Expo традиционно стала площад-
кой для презентации обновлённого ассор-
тимента и запуска перспективных направ-
лений бизнеса. Компании использовали 
стенды для демонстрации оборудования в 
действии и обучения клиентов, что помог-
ло им оперативно заключать сделки и 
вести прямые продажи.

В 2026 году СТО Expo посетили 26 126 
специалистов и профессионалов из 31 стра-
ны и 81 региона РФ, что на 6% превышает 
показатели прошлого года. Среди регио-
нов-лидеров по числу визитов – Москва 
и Московская область, Санкт-Петербург, 
Республика Татарстан, Нижегородская 
и Самарская области. Высокую актив-
ность также показали Ярославская, 
Владимирская, Свердловская, Брянская, 
Ростовская области и Краснодарский край.

При этом заметно изменился коммер-
ческий статус гостей: доля лиц, прини-
мающих решения или участвующих в них, 
выросла до 92% против 76% в прошлом 
году, а доля топ-менеджмента и собствен-
ников бизнеса сохранилась на высоком 
уровне 70%.

Согласно опросу гостей, 86% посетите-
лей полностью закрыли свои бизнес-цели 
в рамках СТО Expo 2026, что подтвержда-
ет актуальность экспозиции для текущих 
запросов рынка.

48% специалистов приехали на пло-
щадку, чтобы расширить пул подрядчиков, 
найти новых поставщиков и осуществить 
прямые закупки продукции или услуг для 
своего производства.

25% профессиональной аудитории 
сфокусировались на сборе актуальной 
информации и изучении технологических 
новинок отрасли.

12% гостей использовали площадку 
для проведения очных переговоров с дей-
ствующими партнёрами с целью укрепле-
ния деловых отношений.

Структура посетителей также изме-
нилась по сравнению с прошлым годом. 

Наиболее заметной тенденцией стала 
форсированная цифровизация отрас-
ли: доля представителей интернет-ма-
газинов выросла с 2 до 14%, что отра-
жает активное развитие онлайн-каналов 
продаж. Доля традиционных компаний 
из сферы оптовой торговли снизилась 
с 42 до 37%, а розничной – с 36 до 32%, 
однако эти направления по-прежнему 
формируют основу аудитории.

Сектор технического обслуживания 
и ремонта демонстрирует стабильность: 
доля специалистов по ремонту легко-
вого транспорта составила 27%, обслу-
живанию грузовиков – 16%, а ремонту 
спецтехники – 9%. При этом зафикси-
рован рост доли представителей произ-
водственного сегмента – до 13% (вместо 
12%), что подтверждает активное разви-
тие локального производства запчастей 
и компонентов.

Передовые решения 
для логистики
В составе EXPO+ состоялась выставка 
«Логистика Экспо 2026» – одно из клю-
чевых отраслевых событий для профес-
сионалов в сфере транспортной, склад-
ской, производственной, торговой и 
e-commerce-логистики.

Выставка объединила участников 
рынка, поставщиков решений, владель-
цев бизнеса, представителей ретейла, 
промышленности и сервисных компаний, 
став практической площадкой для обме-
на опытом, демонстрации технологий и 
поиска новых партнёрств.

В течение четырёх выставочных 
дней участники представили передовые 
решения для всех сегментов логистики. 
Экспозиция позволила посетителям оце-
нить актуальные инструменты повышения 
эффективности, снижения операционных 
затрат и адаптации логистики к новым 
требованиям рынка.

93% экспонентов положительно оцени-
ли своё участие в выставке и готовы реко-
мендовать её своим партнёрам и коллегам.

Выставку посетили 15 853 профессио- 
нальных посетителя из 34 стран мира и 
79 регионов России, что подтвердило ста-
тус объединяющей отраслевой площадки.

Наибольший состав был у делега-
ций из Китая, Беларуси, Казахстана, 
Турции и Кыргызстана. Среди россий-
ских регионов наиболее активно были 
представлены посетители из Москвы и 
Московской области, Санкт-Петербурга 
и Ленинградской области, Республики 
Татарстан, Нижегородской и Тверской 
областей, а также Краснодарского края.

Важнейший показатель качества ауди-
тории – профессиональный уровень посе-
тителей. Согласно данным, 72% (11 280 
человек) занимают руководящие должно-
сти, 90% (14 310 человек) активно уча-
ствуют в принятии стратегических реше-
ний, в том числе занимаются вопросами 
снабжения и закупок.

Для большинства посетителей – 51% 
(8 117 человек) – ключевым мотивом 
посещения выставки «Логистика Экспо» 
стало стремление получить актуальную 
и достоверную информацию о состоя-
нии отрасли, её ключевых тенденциях, 
передовых решениях и новинках. 44% 
(6 919 человек) рассматривают выстав-
ку как эффективную площадку для поиска 
новых поставщиков и деловых партнёров.

96% участников положительно оцени-
ли формат синергии выставок, подчер-
кнув его эффективность, и высказались 
за сохранение и дальнейшее развитие 
данного подхода. Особую ценность экс-
поненты «Логистики Экспо» видят в том, 
что компании смежных выставок, пред-
ставляющие свою продукцию в соседних 
залах, являются для них целевой аудито-
рией и потенциальными клиентами.

EXPO+: итоги и достижения
Продолжение. Начало на стр. 1
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«ИнтерАвтоМеханика»  
открывает новые горизонты
Следующим важным событием летнего сезона станет международная 
выставка «ИнтерАвтоМеханика», которая состоится с 18 по 21 августа 2026 
года в МВЦ «Крокус Экспо», Москва. Проект продолжит концепцию непре-
рывного годового продвижения и представит рынку масштабную экспози-
цию запасных частей, оборудования и автокомпонентов с эксклюзивным 
составом экспонентов. 

Перейдя под управление компании-ор-
ганизатора «Сигма Экспо Груп», проект 
стал современным и амбициозным продол-
жением выставки с более чем 20‑летней 
историей – «ИнтерАвто».

Обновлённая концепция уже доказала 
свою эффективность: после премьеры в 
2025 году «ИнтерАвтоМеханика» получи-
ла награду «Прорыв года» среди выставок 
автомобильной индустрии на Евразийской 
премии Ассамблеи автомобилистов.

«ИнтерАвтоМеханика» традиционно 
пройдёт в составе отраслевого АвтоКлас- 
тера – совместно с большим тест-драйвом 
и выставкой коммерческого транспорта 
ComAutoTrans, и Международным авто-
бусным салоном «АвтобусЭкспо».

Такой комплексный формат уже неод-
нократно подтвердил свою востребован-
ность рынком на майской синергии отрас-
левых выставок EXPO+ и направлен на 
создание эффективной бизнес‑среды с 
максимальным коммерческим эффектом 
для участников и посетителей.

Экспозиция «ИнтерАвтоМеханики 
2026» расположится в залах 7 и 8 
Павильона 2 МВЦ «Крокус Экспо» и объ-
единит на одной площади в 20 000 кв. м 
ключевых игроков автомобильного рынка, 
определяющих стандарты отрасли и фор-
мирующих её будущее. 

Благодаря сильному эксклюзивному 
составу участников и продуманной струк-

туре экспозиции «ИнтерАвтоМеханика» 
становится площадкой, где за четыре 
дня можно решить бизнес-задачи, кото-
рые в обычных условиях растягивают-
ся на месяцы. Профессионалы автоин-
дустрии получают возможность вести 
прямые переговоры с производителями 
и дистрибьюторами, сравнивать техно-
логии и оборудование вживую, уточнять 
условия поставок, выстраивать оптималь-
ные логистические схемы и закрывать 
весь спектр потребностей: от запчастей 
и автохимии до диагностических систем, 
кузовного ремонта, электроники, шин, 
дисков, аксессуаров, моечного и гараж-
ного оборудования, а также современных 
IT‑решений и телематики.

«ИнтерАвтоМеханика 2026» – это не 
только крупнейшая экспозиция авто-
компонентов и оборудования, но и про-
странство, где профессионалы получают 
доступ к знаниям, опыту и инструментам, 
которые невозможно собрать в одном 
месте в другое время года. В 2026 году 
организаторы выставки сделали акцент 
на практику, обучение и реальные биз-
нес‑решения, которые помогают компа-
ниям расти и усиливать свои позиции на 
рынке.

Одним из ключевых событий станет 
деловая программа АвтоБизнес Форума, 
где выступят практики, ежедневно управ-
ляющие сервисами, складами, логи-

стикой и продажами. Здесь будут раз-
бирать реальные кейсы обслуживания 
легкового транспорта, демонстрировать 
эффективные модели организации про-
цессов, минимизации ошибок и роста 
прибыльности.

Форум станет местом, где можно полу-
чить конкретные инструкции, проверен-
ные методики и рабочие решения, кото-
рые можно внедрить уже на следующий 
день.

Для специалистов, ориентированных на 
практическое обучение, в рамках выстав-
ки будет работать зона мастер‑классов 
«АвтоМастерская». В этом году фокус пло-
щадки направлен на развитие комплекс-
ных услуг, которыми можно усилить авто-
сервис для повышения среднего чека без 
значительных инвестиций.

В программе – ключевые направле-
ния, востребованные профессионалами 
по всей стране: локальное восстановле-
ние кузова (PDR), электрохромная тони-
ровка, маркировка деталей, современные 
решения автохимии и химчистки, роботи-
зированные технологии мойки, диагно-
стика подвески на вибростенде, а также 
тест‑драйвы премиального гаражного и 
диагностического оборудования.

На стенде Автоком (стенд 8‑450) будет 
работать «Колизей» – интерактивная 
полоса препятствий, созданная специ-
ально для тех, кто хочет проверить свои 
профессиональные навыки в динамич-
ном формате. Каждые 30 минут участ-
ников будут ждать испытания, отража-
ющие ключевые компетенции отрасли: 
скорость реакции в гонках на автосимуля-
торе, эрудиция в интеллектуальной викто-
рине «АвтоУмники» и практическое зна-

ние ассортимента в «Слепом ящике», где 
необходимо определить детали на ощупь. 
Каждый конкурс даёт возможность побо-
роться за сотни ценных призов, а сама 
площадка становится точкой притяжения 
для тех, кто ценит соревновательный дух 
и стремится подтвердить свой професси-
ональный уровень в живом взаимодей-
ствии с коллегами.

Также в рамках выставки состоится 
объявление финалистов Премии «Бренд 
года» от стратегического информаци-
онного партнёра «За рулём» – одно из 
ключевых событий для производителей 
и дистрибьюторов, определяющее лиде-
ров отрасли.

В финальный день организаторы 
выставки проведут розыгрыш автомоби-
ля среди всех посетителей. Какая имен-
но модель станет главным призом – будет 
объявлено в новостях проекта.

Таким образом, с 18 по 21 августа в 
МВЦ «Крокус Экспо» (Москва) выставка 
«ИнтерАвтоМеханика 2026» сформирует 
полноценную профессиональную среду, 
где специалисты получают доступ к мас-
штабной экспозиции автокомпонентов и 
сервисного оборудования, практическим 
знаниям, живому опыту, новым контактам 
и прикладным инструментам для развития 
бизнеса. За четыре дня участники смогут 
получить объём информации и решений, 
сопоставимый с годом самостоятельной 
работы.

Личное присутствие на выставке – это 
стратегический выбор для тех, кто стре-
мится развивать свой бизнес, укреплять 
компетенции и сохранять конкуренто-
способность в динамично меняющейся 
отрасли.

«АвтобусЭкспо-2026» пройдёт в августе 
Международный автобусный салон «АвтобусЭкспо-2026» пройдёт 18–21 
августа в МВЦ «Крокус Экспо» и вновь представит лучшие достижения 
пассажирского транспорта отечественных и зарубежных производителей.

Август – подходящее время для обнов-
ления автопарка и подготовки бизнеса к 
новому деловому сезону. На прошедшей 
выставке «АвтобусЭкспо» были показаны 
не только классические дизельные моде-
ли городских и туристических автобусов, 
но и инновационные гибридные решения. 
Были достигнуты договорённости произ-
водителей и операторов для совместного 
роста и развития бизнеса.

Яркой особенностью выставки 
«АвтобусЭкспо» стал динамичный тест-
драйв лёгких коммерческих автомобилей, 
не имеющий аналогов на других отрас-
левых мероприятиях. По статистике, за 
четыре дня было проведено 786 уникаль-
ных заездов на 13 моделях представлен-
ной техники. После успешной премьеры в 
2025 году организаторы Sigma Expo Group 
обещают сохранить и развить динамич-

ный формат тест-драйва, доказавший 
свою востребованность среди професси-
ональной аудитории.

18–21 августа 2026 года Международ- 
ный автобусный салон в Москве вновь ста-
нет ключевой частью АвтоКластера, объ-
единяющего выставки «ИнтерАвтоМеха- 
ника», ComAutoTrans и «АвтобусЭкспо». 
Ожидается расширение модельного ряда и 
новые возможности для профессионального 
сообщества. Экспоненты «АвтобусЭкспо» – 
производители всех видов автобусов, 
поставщики комплектующих, транспорт-
ные компании, предоставляющие полный 
спектр товаров и услуг для пассажирско-
го транспорта.

За четыре дня наши читатели смогут 
лично оценить интересующие модели в 
действии, чтобы принять взвешенные 
решения на основе личного опыта, а не 
рекламных брошюр.
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Вызовы и новые возможности
Деловая программа CTT Expo объединила более 1000 слу-
шателей – экспертов, топ-менеджеров крупнейших корпо-
раций и представителей профильных ведомств, – за четыре 
дня работы став одной из центральных отраслевых площа-
док для обсуждения цифровой трансформации, технологи-
ческого суверенитета и новых сценариев развития в усло-
виях текущих экономических реалий. 

Открывающая пленарная сес-
сия «Эффективное управление 
рынком самоходных машин: без-
опасность, сделки» задала век-
тор всей программе. Эксперты 
обсудили меры по «обелению» 
рынка, автоматизацию реги-
страции и переход к электрон-
ным сделкам.

Сессия «Сценарии развития 
рынка спецтехники» при под-
держке портала «Экскаватор Ру» 
и исследовательской компании 
ID-MARKETING была посвяще-
на текущей конъюнктуре, клю-
чевым вызовам и их решениям, 
а также прогнозированию и сце-
нариям развития рынка.

При поддержке ассоциаций 
«Р.О.С.АСФАЛЬТ» и «Цифровая 
Эра Транспорта» прошла экс-
пертная сессия «Роботизация – 
будущее дорожного строитель-

ства», которая собрала предста-
вителей Федерального дорожно-
го агентства и производителей 
для обсуждения перспектив вне-
дрения отечественной роботизи-
рованной техники и подготовки 
кадров. 

Также в рамках деловой про-
граммы прошла конференция 
Ассоциации бетонных дорог 
«Техника и технологии для стро-
ительства качественных и безо-
пасных автомобильных дорог», 
объединившая экспертов и про-
изводителей дорожной отрасли 
для обсуждения современных 
решений в строительстве и раз-
витии инфраструктуры. 

Ежегодное событие програм-
мы – конференция от НААСТ, 
посвящённая актуальному состо-
янию, ключевым тенденциям и 
перспективам развития рынка 

аренды строительной техники 
в России. Участники обсудили 
состояние рынка аренды стро-
ительной техники и оборудова-
ния, влияние кризисных факто-
ров, итоги развития отрасли в 
2025 году и прогнозы до 2030 
года. В фокусе были антикри-
зисное управление, взаимодей-
ствие с лизингодателями, защита 
прав при лизинге спецтехники и 
кадровые вызовы. Завершилась 
программа нетворкинг-сессией 
для обмена мнениями и обсужде-
ния актуальных вопросов рынка.  

Отдельным тематическим 
треком деловой программы 
стал «День горной промышлен-
ности», прошедший в рамках 
смежной выставки МАЙНИНГ 
СТТ. В панельной дискуссии 
«Технологическая независимость 
российской горной промыш-
ленности» представители ПАО 
«Полюс», АЛРОСА, «Норильского 
никеля» и РМК обсудили замеще-
ние ушедших зарубежных произ-
водителей. Специалисты из ПАО 
«КАМАЗ», «ЧЕТРА», «БЕЛАЗ» и 
других компаний представили 

дорожные карты по освоению 
серийного производства карьер-
ных самосвалов, бурового обо-
рудования и роботизированных 
комплексов.  

Ещё одна сессия в рамках гор-
нодобывающей тематики была 
посвящена взаимодействию с 
зарубежными партнёрами: экс-
перты из Монголии, Китая и 

России обсудили поставки обо-
рудования, опыт эксплуатации 
техники и перспективы иннова-
ционных смазочных материалов. 

Отдельная дискуссия объеди-
нила разработчиков инженерно-
го ПО и специалистов по ИИ для 
обсуждения цифровых двойни-
ков рудников и систем прогноз-
ной аналитики в сфере промыш-
ленной безопасности. 

В рамках деловой програм-
мы состоялось празднование 
30-летия Ассоциации «РОСМА». 
В этом году ассоциация приня-
ла активное участие и провела 
семинар «Безопасность подъём-
ных сооружений. Опыт, перспек-
тивы, инновации», а также орга-
низовала на площадке выставки 
работу консультационного цен-
тра «Подъёмная техника», где 
профильные специалисты кон-
сультировали посетителей по 
вопросам стандартизации, сер-
тификации и промышленной 
безопасности грузоподъёмных 
машин.

Автопарк 
года
В рамках выставки «Логистика 
Экспо» второй год подряд состоял-
ся конкурс «Автопарк года» – отрас-
левое событие для владельцев и 
управляющих автопарками, объеди-
няющее ведущие компании, эффек-
тивные решения и экспертов рынка. 
Генеральный партнёр конкурса  
2026 – компания «Каргономика».

Церемония награждения победителей 
прошла 28 мая на открытой площадке 
«Логистика Форум». Участники полу-
чили профессиональное признание и 
ценные призы, включая возможность 
тестовой эксплуатации тентового полу-
прицепа или контейнеровоза сроком до 
6 месяцев, а также сервисы для опти-
мизации автопарка.

В этом году на участие в конкурсе 
было подано более 30 заявок в четырёх 
номинациях. По результатам экспертной 
оценки были определены победители:

«Управляемый автопарк года» –  
ООО «Система ПАК»;

«Цифровой автопарк года» –  
ООО «Пегас-Авто»;

«Эффективный автопарк года» –  
ООО «Байт-Транзит-Континент»;

«Инновация в грузоперевозках» –  
ООО «Агро Авто».

Инновации  
в строительной технике
В рамках CTT Expo 2026 состоялась традиционная цере-
мония награждения победителей конкурса «Инновации 
в строительной технике в России». В 2026 году конкурс 
вновь подтвердил статус значимой отраслевой площад-
ки, демонстрирующей передовые решения и инженер-
ные достижения для строительной индустрии.

В этом году в 9 номинациях приняли участие 67 единиц техники 
от 30 брендов и 26 компаний. Участники представили разработ-
ки, направленные на повышение эффективности, надёжности, 
безопасности, энергоэффективности и удобства эксплуатации 
строительной техники.

Победителей определяли профессиональное жюри и участ-
ники онлайн-голосования.

Победителями стали:
Башенный кран года
По мнению жюри: ZTM ZTT336B-16 АНТАРЕС-НТ
Онлайн-голосование: ZTM ZTT336B-16 АНТАРЕС-НТ

Каток года
По мнению жюри: РВ-11 ДД БП АО «РАСКАТ»
Онлайн-голосование: XCMG XD135T
Мини-погрузчик года
По мнению жюри: MultiOne 6.3 iDs Байтек Машинери
Онлайн-голосование: AMKODOR VU8
Погрузчик года
По мнению жюри: LiuGong 886T MAX HSL
Онлайн-голосование: Shantui LH70-C6 СтройИмпортТехника
Экскаватор года
По мнению жюри: UMG E225C
Онлайн-голосование: DEVELON DX190W-7M FNGROUP
Дробильно-сортировочное оборудование года
По мнению жюри: SUNWARD SP1560 MSTD КОРРУС-ТЕХНИКС
Онлайн-голосование: SANY SJ12H7
Карьерный самосвал года
По мнению жюри: БЕЛАЗ-7513Р ГПФК
Онлайн-голосование: LGMG RTH100 Русбизнесавто и Zoomlion 

ZT165HEV
IT-решения для строительной техники года
По мнению жюри: Бионический интерфейс управления спец-

техникой ООО «Проект Системы»
Онлайн-голосование: Платформа управления парком спец-

техники «КиберГараж» АО «Паспорт. Цифровые продукты»
Зелёные технологии года
По мнению жюри: SANY SKT 105E
Онлайн-голосование: Shantui LE80-X5 СтройИмпортТехника

Конкурс продолжает поддерживать развитие инженерной 
мысли, внедрение новых технологий и дальнейший рост стро-
ительной отрасли. 
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Новые возможности 
для студентов

В рамках деловой программы «Логистика Экспо» универ-
ситет «Синергия» подписал ряд соглашений о сотрудни-
честве с партнёрами из сферы логистики, грузоперевозок, 
бизнес-инноваций и управления цепями поставок.

Эти соглашения – важный шаг к 
тому, чтобы образование стано-
вилось ещё ближе к реальному 
бизнесу. Компании-партнёры в 
перспективе смогут стать пло-
щадками для стажировок, прак-
тики и дальнейшего трудо- 
устройства студентов.

Среди новых партнёров 
университета:

– Национальная Ассоциация 
Грузоперевозчиков;

– ООО «БИЗНЕС ИННОВАЦИИ»;

– Негосударственное образо-
вательное частное учреждение 
«Институт логистики и управле-
ния цепями поставок».

Кроме того, состоялось под-
писание соглашения о сотрудни-
честве с Деловым центром эко-
номического развития СНГ при 
участии ООО «Байкал-Сервис 
ТК», ООО «БИЗНЕС ИННОВАЦИИ» 
и Национальной Ассоциации 
Грузоперевозчиков.

Для студенческой среды это 
не просто формальное партнёр-
ство, а доступ к профессиональ-
ной среде, актуальным задачам 
отрасли и возможности начать 
карьеру ещё во время обуче-
ния. Такие партнёрства помога-
ют готовить специалистов, кото-
рые будут востребованы рынком 
уже завтра.

Вектор доверия
Деловая программа СТО 
Форум послужила площад-
кой для подведения профес-
сиональных итогов года и 
награждения лидеров авто-
индустрии в рамках трёх 
профессиональных премий. 

В первый день работы СТО Форум 
состоялась торжественная цере-
мония награждения лауреатов 
автомобильной премии страны – 
Гран-при «За рулём» 2026. 
Мероприятие собрало более 
200 гостей, включая первых 
лиц автоиндустрии, руководи-
телей ведущих брендов и экс-
пертов рынка. Главные симво-
лы премии – статуэтки «Золотой 
Пегас» – победителям лично 
вручил главный редактор жур-
нала Максим Кадаков.

Лауреатов в номинациях 
определяли исключительно 
пользователи в ходе онлайн-го-
лосования. Среди всех участ-
ников опроса был разыгран 
автомобиль Lada Iskra, ключи 
от которого вручили читателю 
из Ангарска в заключительный 
день работы выставки.

Другим важным событием 
стало объявление о масштаб-
ном расширении премии потре-
бительского доверия Бренд года 
«За рулём». Проект, учреждён-
ный в 2023 году, заслужил репу-
тацию ключевого индикатора 
лояльности автовладельцев. 
Впервые в рамках выставки пре-
мия вышла в офлайн-формат: на 

площадке состоялось торже-
ственное награждение диплома-
ми победителей прошлого года.

С 2026 года к традици-
онным семи номинациям 
(«АЗС», «АКБ», «Моторные 
масла», «Шины», «Автохимия», 
«Автоэлектроника», «Анти- 
фризы») добавились ещё пять 
категорий: «Тормозные колод-
ки», «Автомобильные филь-
тры», «Щётки стеклоочи-
стителей», «Подшипники», 
«Автомобильные лампы».

«Проекту уже три года, он проч-
но закрепился на рынке, и сейчас 
мы существенно расширяем его 
формат, увеличивая число номи-
наций с 7 до 12. Премия имеет 
огромное значение для авторынка, 
ведь благодаря ей десятки мил-
лионов автомобилистов по всей 
стране могут делать осознанный 
выбор при покупке комплектую-
щих. Наша цель на текущий сезон – 
определить лучших из лучших. С 
1 июля мы запустили онлайн-го-
лосование, а уже в августе на 
выставке «ИнтерАвтоМеханика» 
в МВЦ «Крокус Экспо» объя-
вим промежуточные итоги пер-
вого этапа и представим десят-
ки лидеров в каждой категории. 
Они продолжат борьбу осенью, а 
финальные итоги года мы под-
ведём в декабре. Торжественное 
награждение победителей состо-
ится ровно через год на выставке  
СТО Expo 2027», – Максим Кадаков, 
главный редактор журнала  
«За рулём».

Тренд на цифровизацию
Ключевым лейтмотивом всех сессий деловой 
программы «Логистика Экспо» стал переход 
от теоретических обсуждений к масштабному 
внедрению цифровых решений, ориентирован-
ных на достижение конкретных результатов и 
повышение эффективности в условиях новой 
экономической реальности.

Открыла деловую программу экспертная сессия 
«Логистика СНГ плюс: интеграция, инновации, пер-
спективы». Были обозначены приоритетные задачи 
отрасли и подчёркнута ключевая роль международ-
ного сотрудничества в развитии транспортно-логисти-
ческого пространства.

Технологический блок раскрыла сессия «Цифровой 
коридор: как технологии ускоряют грузовую логисти-
ку в пространстве СНГ и ЕАЭС». В ходе дискуссии 
были представлены значимые отраслевые результаты 
и перспективные инициативы. Отдельное внимание 
участники уделили пилотным проектам по внедрению 
электронных накладных e-CMR.

Регуляторная повестка получила подробное раз-
витие в рамках сессии «Государственный контроль 
и прозрачные цепи поставок: новые правила игры». 
Эксперты обсудили ключевые изменения норматив-
ного регулирования, включая новые требования к 
реестру экспедиторов, развитие цифровой экосисте-
мы «ГосЛог», а также ужесточение правил хранения 
и обработки данных.

Острые вопросы рыночной конкуренции стали 
центральной темой дискуссионного клуба СТМЛК 
«Экспедитор 2026: стратегии выживания». Участники 
обсудили актуальные вызовы, с которыми сталкивают-
ся экспедиторские компании в условиях сжатия рынка, 
и пришли к выводу, что одной из ключевых стратегий 
сегодня становится удержание существующей клиент-
ской базы и повышение качества сервиса.

Технологии складской логистики стали заметной 
темой деловой программы и были подробно рассмо-
трены в рамках двух сессий: дискуссии «Роботизация 
на складе: от экспериментов к реальной эффективно-
сти» и сессии «Роботы не для галочки: палеты, моро-

зилка, буферы, WCS». Участники обсудили практиче-
ские аспекты внедрения роботизированных решений 
и автоматизации на складах, уделив особое внимание 
реальным кейсам применения технологий в сложных 
операционных условиях. В фокусе оказались проек-
ты для низкотемпературных складов, многоуровне-
вых буферных зон, а также решения для работы с 
палетами и системами управления складскими про-
цессами WCS.

Отдельное внимание стоит уделить заседанию 
Комиссии Общественного совета при Министерстве 
транспорта Российской Федерации по вопросам грузо-
вой логистики. В рамках заседания были обозначены 
ключевые векторы государственной политики и при-
оритетные направления развития отрасли.

В сессии «Эффективная логистика и безопасность 
поставок: новые подходы к трансграничной торговле 
между Китаем и Россией» участники обсудили альтер-
нативные маршруты, актуальные инструменты мини-
мизации рисков и решения, направленные на повыше-
ние устойчивости международных цепочек поставок.

Важной частью программы стала экспертная сессия 
«Три месяца до старта императива в логистике. Что 
делать бизнесу?». Дискуссия была посвящена прак-
тическим шагам, которые необходимо предпринять 
компаниям для своевременной подготовки к перехо-
ду на обязательный электронный документооборот.

Финальным аккордом стала сессия «Новые кадры 
для логистики: образование, технологии и професси-
ональная трансформация». Участники подчеркнули 
один из ключевых трендов отрасли: цифровизация 
меняет требования к компетенциям специалистов, а 
устойчивый технологический рывок невозможен без 
системного взаимодействия бизнеса и образователь-
ных организаций в сфере подготовки и переподго-
товки кадров.

Главный вывод всей повестки деловой программы 
прозвучал однозначно: период экспериментов и пилот-
ных проектов завершен. Отрасль вступает в этап обяза-
тельного внедрения цифровых решений, повышенных 
требований к прозрачности процессов и новой ответ-
ственности каждого участника логистического рынка.

Логистика СНГ
В рамках выставки «Логистика Экспо 2026» состо-
ялось подписание соглашения о сотрудниче-
стве между «Байкал Сервис ТК» и Ассоциацией 
«Деловой Центр экономического развития СНГ».

Документ подписали директор по цифровой трансфор-
мации «Байкал Сервис ТК» Сергей Майдебура и предсе-
датель Комитета по транспорту и логистике Ассоциации 
Екатерина Ерёмина.

Соглашение предусматривает развитие взаимодействия 
в сфере транспорта и логистики, включая обмен опытом 
и лучшими практиками через совместные мероприятия. 
Стороны также планируют оказывать информационную 
и консультационную поддержку при модернизации логи-
стической инфраструктуры, укреплять взаимодействие 
бизнеса и государственных структур для решения общих 
отраслевых задач, а также совместно работать над совер-
шенствованием нормативной базы.

Подписание соглашения имеет особое значение с учё-
том активной работы «Байкал‑Сервис» с перевозчиками 
в странах СНГ. Компания обеспечивает доставку грузов 
в ключевые города Беларуси, Казахстана и Кыргызстана. 
Объединение усилий с Ассоциацией позволит оператив-
нее реагировать на возникающие сложности, в том числе 
на пограничных направлениях, а также способствовать 
сокращению сроков доставки.

В «Байкал Сервис ТК» отмечают, что сотрудничество с 
профильной Ассоциацией станет важным шагом для даль-
нейшего развития логистических связей на пространстве 
СНГ и повышения эффективности перевозок для бизнеса.
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Деловая программа COMvex Форум
Главным трендом, который активно обсуждали в кулуарах выставки COMvex и на деловой площад-
ке, стал переход от ажиотажного спроса к борьбе за клиента через сервис и создание федеральных 
сетей поддержки. Личное общение с коллегами и специалистами на протяжении четырёх дней сде-
лало возможным обмен мнениями и планами по продвижению бизнеса в 2027 году.

Ключевым событием первого дня на Форуме стала мас-
штабная пресс-конференция Shacman с участием топ-ме-
неджмента группы и руководства российского представи-
тельства. Был объявлен переход на качественно новый 

этап развития, направленный на долгосрочное усиле-
ние позиций в России.

Особый интерес вызвала живая запись подкаста 
COMvex Диалог на сцене, где ведущий и главный редак-

тор журнала «COMVEX ревю» Александр Солнцев обсу-
дил с Антоном Сарайкиным, заместителем генерального 
директора ПАО «КАМАЗ» по продажам и сервису, реали-
стичность планов по выпуску 51−56 тысяч грузовиков в 
год, ответ на китайскую экспансию, глубокое импорто-
замещение (включая новые мосты для нового поколения 
автотехники и роботизированные коробки), беспилот-
ные технологии и 50+ моделей спецтехники, которые 
«КАМАЗ» продемонстрировал на выставке.

СТО Форум:  
актуальная 
повестка
В течение четырёх дней работы площадки деловой программы СТО Форум 
состоялось 17 сессий, на которых выступили 40 признанных экспертов 
отрасли. Количество слушателей подтвердило востребованность под-
нятых тем в профессиональном сообществе. Мероприятия СТО Форум 
обеспечили полную заполняемость зала, собрав 1 098 слушателей про-
тив 915 в 2025 году.

Программу первого дня открыла панель-
ная дискуссия «Автосервис 2026: стра-
тегия выживания и точки прорыва», в 
рамках которой эксперты представили 
актуальный аналитический срез рынка. 
Ключевое внимание спикеры уделили 
трансформации цепочки поставок и вза-
имодействию в треугольнике «произво-
дитель – дистрибьютор – СТО», качеству 
поставок из КНР, влиянию маркировки, 
маркетплейсов, росту доли собственных 
торговых марок (СТМ) и давлению регу-
ляторных изменений на маржинальность 
бизнеса.

Продолжением программы первого 
дня стала открытая конференция «Как 
повысить эффективность и прибыль-
ность в 2026 году», в которой предста-
вители «Союза Автосервисов» высту-
пили в роли приглашённых экспертов. 
Они представили профессиональному 
сообществу практические решения по 
оптимизации внутренних процессов и 
увеличению доходности бизнеса.

Мероприятия второго дня были ори-
ентированы на решение практических 
задач автосервисов. Все выступления 
базировались на разборе реальных 
успешных кейсов и готовых инструкци-
ях для руководителей станций. Спикеры 
представили работающие бизнес-моде-
ли, позволяющие сохранять операцион-
ную устойчивость предприятий и нахо-
дить новые точки прибыли в кризисных 
условиях.

Отдельный блок был посвящён ком-
мерческому сегменту, где участники 
получили пошаговые алгоритмы для 
обеспечения стабильной загрузки гру-
зовых и пассажирских сервисных стан-
ций. Заключительная часть мероприя-
тий сфокусировалась на инструментах 
реального маркетинга: эксперты дали 
конкретные руководства по пересмотру 
рекламных бюджетов и запуску акту-
альных каналов привлечения клиентов.

Программу третьего дня форума под-
готовил и провёл соорганизатор выстав-

ки СТО Expo – Ассоциация «АВТОКОМ». 
В рамках конференции «Автосервис как 
успешный бизнес» эксперты и спикеры 
мероприятия сфокусировались на прак-
тических инструментах оптимизации 
грузовых и легковых станций: от рас-
чёта себестоимости нормо-часа и авто-
матизации корпоративных автопарков 
до вопросов налоговой безопасности. 
Ключевыми темами обсуждения также 
стали специфика работы с китайскими 
производителями, построение эффек-
тивной масляной матрицы, борьба с кон-
трафактом и развитие собственных тор-
говых марок (СТМ) как главного вектора 
прибыли и конкурентного преимущества.

Финальный день работы Форума 
был посвящён разбору актуальных 
тенденций и обзору объёмов потреб- 
ления, потенциала развития рынка 
моторных масел и технических жид-
костей. Особое внимание эксперты уде-
лили экономическим и регуляторным 
вызовам: динамике цен и ассортимента 
на уровне дистрибуции, усложнению 
логистических цепочек и таможенного 
контроля. В практической части кон-
ференции участники обсудили первые 
итоги и опыт внедрения обязательной 
маркировки «Честный знак» в данном 
сегменте, а также методику проведения 
ресурсных тестов и актуальные требо-
вания к сертификации моторных масел.

Ключевые показатели российского авторынка в июне 2026 года демон-
стрируют уверенный подъём: было реализовано 111 146 новых легко-
вых машин, что превосходит прошлогодние июньские значения на чет-
верть. Общий объём продаж за первую половину года достиг 596 761 
автомобиля, показав рост на 14% по сравнению с аналогичным перио-
дом прошлого года.

Продажи российских марок в июне про-
демонстрировали прирост в 54%, достиг-
нув 45 326 проданных автомобилей. За 
шесть месяцев с начала года этот пока-
затель увеличился на 34%, составив  
244 160 единиц.

Продажи иностранных автомобилей 
также выросли, увеличившись на 4% и 
достигнув 352 601 единицы.

Первые 10 строчек рейтинга по ито-
гам полугодия в части реализации авто-

мобилей заняли следующие марки: LADA  
(151 590 ед.), HAVAL (83 711 ед.), TENET 
(63 693), GEELY, BELGEE, CHANGAN, 
TOYOTA, JETOUR, JAECOO и MAZDA.

В пятёрку самых востребованных моде-
лей по итогам полугодия вошли LADA 
GRANTA (59 881 ед.), TENET T7 (36 316 
ед.), HAVAL JOLION (35 282 ед., рост 
38%), LADA VESTA (27 549 ед.), TENET T4  
(22 076 ед.) Все отчёты доступны на сайте 
Sigma Expo Group.






